
LISTA KONTROLNA
Strategia Tytułowego Przełomu

Zdefiniuj swoją grupę docelową
Zrozumienie, do kogo skierowany jest twój webinar, jest kluczowe
dla stworzenia efektywnych tytułów. Spróbuj określić, jakie są ich
najważniejsze problemy, które możesz pomóc rozwiązać.

Przygotuj różne tytuły webinaru
Zawsze warto mieć kilka różnych propozycji tytułów. Spróbuj
stworzyć tytuły, które są zarówno intrygujące, jak i jasno opisują
treść webinaru.

Testuj, optymalizuj i powtarzaj
Prowadź testy A/B na różnych tytułach, aby zobaczyć, które
z nich przyciągają najwięcej uczestników. Nie zapomnij także
o optymalizacji treści samego webinaru.

Planuj swoją strategię sprzedaży
Zastanów się nad strategią „downsellu”. Czy możesz zaoferować
tańszy produkt lub usługę uczestnikom, którzy nie zdecydują się na
zakup głównego produktu?

Prowadź długofalową komunikację z klientami
Pamiętaj, że pozyskani odbiorcy nie są jednorazowymi klientami.
Utrzymuj z nimi regularny kontakt, aby zwiększyć szansę na ich
ponowne zaangażowanie w przyszłości.

Analizuj i dostosowuj
Monitoruj swoje wyniki, analizuj i wprowadzaj niezbędne poprawki.
Marketing to ciągły proces uczenia się i dostosowywania.

Stwórz własny kurs online i webinar w Web To Learn
W Web To Learn znajdziesz wszystko, czego potrzebujesz, aby
stworzyć własny kurs online oraz inne produkty cyfrowe. Dostępne
narzędzia pozwolą Ci również prowadzić webinary i rozwijać
dochodowy biznes online. Wejdź na www.webtolearn.pl, by umówić
się na darmową prezentację systemu lub przetestować platformę.

https://webtolearn.pl/

